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  الملخص

لمـا لهـا مـن دور مـؤثر علـى  ة الأقتصـاد القـوميقـاطر  ةلمتوسطوا ةتعد المشروعات الصغیر 

عات تصــدیر منتجــات هــذه المشــرو یجــاد فــرص العمل،لــذلك فــإن تســویق و وإ صــعید زیــاده الأنتــاج 

د مـن الجهـد لتعزیـز یمثل الطریق المضمون لنجاحها .ان هـذه المشـروعات مـا زالـت بحاجـه لمزیـ

قد تم فى هذا البحث تحدید معوقات تصدیر الملابس الجـاهزه مـن و  لتصدیرى.وا دورها الأنتاجي

یلیــه الأنتقــاء الجیــد لمــدخلات الأنتــاج یتضــح ان جــوده المنــتج خــلال اســتماره استقاصــئیه واهمهــا 

مـــــن اهـــــم عوامـــــل التغلـــــب علـــــى مشـــــكلات  لمكونـــــاتواالخامـــــات  ةلتأكیـــــد المســـــتمرعلى جـــــودوا

ة لأداره الجـود ةلأشـتراطات البیئیه.تصـمیم بـرامج فاعلـوا ةالألتزام بمعـاییر الجـود ةضرور و التصدیر 

ضـعف .ةتنافسـیة تكسـبها میـز و  ةالشامله تهیئ تحسناً مستمراً فى مستوى جوده المنتجـات المصـدر 

و ضــعف أعــدم وجــود -ةالتســویقی ةضــعف الأجهــز  ةللمنــتج المصــرى یكــون نتیجــ ةالتنافســی ةالقــدر 

هــم وســائل دعــم القــدره أ مــن ةلتكنولوجیــا المتقدمــواان العمالــه المدربــه  .جهــزه التــرویج والأعــلانأ

               للمنــــــتج المطلــــــوب  ةالمطلوبــــــ ةذلــــــك للوصــــــول الــــــى الجــــــودو  ةفــــــى الأســــــواق الدولیــــــ ةالتنافســــــی

 لأسواق التصدیر.
Abstract 

Small and medium enterprises are the locomotive of the national economy 
because of its influential role in increasing production and creating jobs, the 
marketing and export of these projects is the guaranteed path to their success. These 
projects still need more effort to enhance their productive and export role. In this 
research, the constraints of exporting garments were identified through a 
questionnaire form and the most important is the quality of product followed by good 
selection of production inputs and continuous emphasis on the quality of materials 
and components of the most important factors to overcome the problems of export 
and the need to abide by the standards of quality and environmental requirements. 
Design effective programs for the management of the quality to provide continuous 
improvement in the quality level of exported products and gain a competitive 
advantage. Weak competitiveness of the Egyptian product is the result of weak 
marketing, lack of promotion and advertising. Trained labor and advanced 
technology is one of the most important means of supporting competitiveness in 
international markets in order to reach the quality of the product required for export markets. 
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  :مقدمة 

ول علي مدي نجاح لأیعتمد في المقام ا ةسواق الخارجیلألي اإتنافس الصادارت 

من حیث  ةمن قدرتها التنافسیفي تطویر منتجاتها بما یعظم  ةالمتوسطو  ةالمشروعات الصغیر 

  والسعر علي السواء. ةالجود

، ةوتحقیق العوائد المرجو  ةقدر علي المنافسلأا ةهزه الصناعالملابس الجا ةوتعد صناع

 ةمثل المساهم ةإنه یحقق فوائد عظیمقتصاد الدوله بجانب إنجاح التصدیر له دور هام في و 

في تمویل  ةالتخلص من العجز في المیزان التجاري والمساهمفى استقرار الأقتصاد و 

لمساهمة في تمویل العملة الصعبة اللازم لقطاع إلي ا المشروعات الإنتاجیة والخدمیة بالأضافة

  هذه الدراسة توضح معوقات تصدیر الملابس الجاهزه في مصر.و  ،الأستیراد ونقل التكنولوجیا

  : مشكله البحث

في  ةمتخصص ةصعوبه الوصول الي قنوات التصدیر ( عدم وجود كیان او منظوم -١

 ) .ةلمتوسطوا ةآلیات تصدیر الملابس بالمشروعات الصغیر 

  نقص الوعي التصدیري -٢

  :أهداف البحث

 التغلب علیها . ةدراسه معوقات التصدیر وكیفی -١

  التصدیر . ةللتعریف بكیفی ةلمتوسطوا ةللمصانع الصغیر  ةعمل منظوم -٢

  : اهمیه البحث

الصادرات في مصانع الملابس  ةلزیاد ةلمنتجات الملابس الجاهز  ةتحسین القدرات التنافسی -١

  . ةوالمتوسط ةالصغیر 

  : منهجیه البحث

  لتطبیقي .والتحلیلي وایتخذ البحث المنهج الوصفي 

  : حدود البحث

  .ةمصر العربی ةبجمهوری ةلمتوسطوا ةالصغیر  ةیقتصر البحث على مصانع الملابس الجاهز 

  :فروض البحث 

عن معوقات التصدیر التي  ةالمتوسطو  ةمن المصانع الصغیر  ةجمع البیانات المطلوب .١

 لهم لكیفیه التصدیر . ةمناسب ةومتقابلهم لوضع منظ

 ذلكو الحصول علیها من المصانع الكبري یمكن و  ةالحالی ةالتعرف علي المنظوم .٢

تصدیر المصانع الصغیره  ةیمكن استخدامها في كیفی ةیؤديٍ الي وضع منظوم

 ة.المتوسطو 
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  :مصطلحات البحث 

ع والمنتجات قصد به یشرف علي تصدیر البضائیمصدر صدر و  : ) Export(التصدیر  -

  تسویقها إلي الخارج بقصد التجارة.و 

یوفرها التى یرتدیها معظم الناس الیوم و هى  :  ready –made garments الملابس الجاهزة -

الجهد بالنسبة للمستهلك فى إلي توفیر الكثیر من الوقت و تؤدي و  ةنمط الإنتاج بالجمل

  عة بین أصحاب الدخول المتوسطة.صنع الملابس وتوفر المال، وتتمیز بإنم لها سوقاً واس

تعرف المنشأة الصغیرة بإنها منشأه فردیة  :  small enterprises المشروعات الصغیره -

میاً ، ولا یقل رأسمالها المدفوع عن خمسین تمارس نشاطاً إقتصادیاً إنتاجیاً أو تجاریاً أو خد

ى خمسین عاملاً.(قانون ألف جنیه ولا یجاوز ملیون جنیه ولا یزید عدد العاملین فیها عل

  ).٢٠٠٤تنمیة المشروعات الصغیرة لسنة 

  الإطار النظري للبحث:

 الصناعات الصغیره والمتوسطه: ١.١

  مقدمة عن الصناعات الصغیرة١.١.١

في الوقت الراهن باهتمام مخططي السیاسات  ةلمتوسطواتحظي المشروعات الصغیرة 

ذلك انطلاقا لنامي علي حد سواء و واالمتقدم  لاجتماعیة في مختلف دول العالمواالاقتصادیة 

وتعد  )٣) ، (٢(لاجتماعیة . وا ةمن الدور الحیوي لهذة الصناعات في تحقیق الاهداف الاقتصادی

  .ةوتحقیق العوائد المرجو  ةالصناعه الاقدر علي المنافس ةصناعه الملابس الجاهز 

  : ةممیزات المشروعات الصغیر خصائص و  ٢.١.١

  حتیاجـــات المنشـــأت الكبیـــره بالكمیـــات إالعدیـــد مـــن  ةالصـــناعات الصـــغیر یمكـــن ان تـــوفر

لــدى العدیــد مــن الصــناعات (كــأن تقــوم  ةمعروفــ ةلصــناعات المغذیــوا ةالمناســب ةلجــودوا

منشأه صغیره بأنتاج بعض مكونات انتاج السیارات بحیث تكون كل منشأه مسـئوله عـن 

  )٦)،(٥(وقت لأخر . انتاج جزء من هذه المكونات و تحسن من انتاجها من

 ــــتــــرتبط هــــذه الصــــناعه ب ــــاج و  ةنســــبه قلیل رأس مــــن المعــــدات والألات ومســــتلزمات الأنت

  )٥)،(٤)،(١(المال.

  بالكمیـــات  ةالعدیـــد مـــن احتیاجـــات المنشـــأت الكبیـــر  ةیمكـــن ان تـــوفر الصـــناعات الصـــغیر

  ةالمناسب ةلجودوا

  معوقات التصدیر  :٢.١

  عدم انتظامها .لتفریغ و واقصور عملیه الشحن ها و اءات التصدیر وتعدد مستنداتتعقد إجر 

 الدخول فى هذه  ةیستفاد بها فى إمكانی ةللأسواق الخارجی ةعدم وجود دراسه شامل

 )٧(لها .  ةالمنتجات المصری ةمدى ملائمالأسواق و 
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  انواع معوقات التصدیر العامه :  ١.٢.١

 للمنتجات ةفى دعم الشركات المصدر  ةضعف الحوافز الضریبی . 

 فى التغلب على معوقات التصدیر . ةالمحلی ةقصور المساعدات الرسمی 

 ةبین الشركات داخل الأسواق الخارجی ةالمنافس . 

 ةمنافذ التوزیع فى الأسواق الخارجی ةمحدودی . 

  ةبالأستیراد فى الأسواق الخارجی ةلأجراءات المتعلقواعدم وضوح اللوائح . 

 ٨) ،(٢( . ةفى الأسواق الخارجی ةع الخارجیعلى السل ةالجمركی ةزیاده التعریف( 

 الجانب التطبیقي:-٢

تم تصمیم قائمه استبیان تشمل العناصر المراد دراستها من خلال عدد من مصانع 

منها لتحلیل  ةثم تحلیل البیانات الوارد ةالصناعی ةالتنمی ةفى هیئ ةالمسجل ةالملابس الجاهز 

  . معوقات تصدیر الملابس الجاهزة فى مصر

  صغیر لا یصدر) –صغیر یصدر  –) عدد المصانع (متوسط یصدر ١جدول (

  ٢١  Aمتوسط یصدر 

  ١٦  Bصغیر یصدر 

  ٦٢  Cصغیر لا یصدر 

 -العاشر من رمضان -ةالاسكندری-الكبرى ة(القاهر  ةعلى الست مناطق التالی ةمقسم

  اخرى )-الدلتا -السادس من اكتوبر

  لثباتواالصدق   - ١-٢

الثبــــــات لاســــــتمارات لمعرفــــــة مــــــدى مناســــــبة الاســــــتمارات لتحقیــــــق تــــــم حســــــاب الصــــــدق و 

  .ةوالمتوسط ةالصغیر  للصناعات التصدیر معوقات اهداف الدراسه الحالیه عن

 محاور الأستبیان:-٢-٢

 لتكنولوجیا وابالمعدات  ةالمتعلق ةسئللأا  

 ةوالاشتراطات البیئی ةالالتزام بمعاییر الجود ةدرج  

 ةالتنافسی ةبالقدر  ةئیتطبیق المعاییر البی ةعلاق  

  ةبالمشروعات الصغیر  ةلمعاییر الخاصوااهم القوانین 

 اعداد المشروع ةبكیفی ةتوافر معلومات خاص 

 جدوي للمشروع ةعداد دراسإ 

 ةجراءات والتراخیص الحكومیلإا 

 بالعمل في المصنع ةنشر القوانین الخاص 
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 یةتوافر مواصفات فن  

  ةالصغیر معوقات المشروعات هم مشاكل و أقائمه ب

 قصور في خبرات صاحب المشروع ومهاراته 

 تسویق منتجات المشروع ةصعوب 

 التسعیر المناسب لمخرجات المشروع ةصعوب 

 جدوي المشروع ةقصور دراس  

 النتائج والمناقشة:-٣
    ةبالمشروعات الصغیر  ةلمعاییر الخاصوااهم القوانین ) ٢جدول (  
 C صغیر لا یصدر Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

  م
المتوسط 
الوزنى 

% 

الأنحراف 
المعیاري     

نسبه 
الاتفاق 

% 

المتوسط 
الوزنى 

% 

الأنحراف 
المعیاري     

نسبه 
الاتفاق 

% 

المتوسط 
الوزنى 

% 

الأنحراف 
المعیاري     

نسبه 
الاتفاق 

% 
 % ٥٤.٨ ٠.٥٠ % ٧٣ % ٨٧.٥ ٠.٦٨ % ٨٨ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٥ ١بند 
 % ٥٤.٨ ٠.٥٠ % ٧٧ % ٨٧.٥ ٠.٦٨ % ٨٨ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٩٥ ٢بند 
 % ٦٤.٥ ٠.٤٨ % ٦٨ % ٥٠.٠ ٠.٨٦ % ٦٣ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٣بند 
 % ٤٥.٢ ٠.٧٥ % ٤٨ % ٦٢.٥ ٠.٧٣ % ٧٥ % ٧٦.٢ ٠.٤٤ % ٨٨ ٤بند 
 % ٥٤.٨ ٠.٥٠ % ٧٣ % ٦٢.٥ ٠.٥٠ % ٦٩ % ٧٦.٢ ٠.٥٦ % ٨٦ ٥بند 
 % ٥٩.٧ ٠.٦٠ % ٦٠ % ٦٢.٥ ٠.٥٠ % ٦٩ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٦بند 
 % ٦٨.٩ ٠.٤٦ % ٨٤ % ٨٥.٧ ٠.٦٩ % ٨٧ % ٧٦.٩ ٠.٤٣ % ٨٨ ٧بند 
 % ٥٤.١ ٠.٥٠ % ٧٧ % ٨٢.١ ٠.٣٩ % ٩١ % ٧٥.٥ ٠.٤٤ % ٨٨ ٨بند 
 % ٦٨.٠ ٠.٤٧ % ٨٤ % ٨١.٣ ٠.٣٩ % ٩١ % ٧٨.٢ ٠.٤٢ % ٨٩ ٩بند 
 % ٦٤.٩ ٠.٥١ % ٨١ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ١٠بند 
 % ٧٨.٨ ٠.٤٦ % ٤٤ % ٧٧.١ ٠.٤١ % ٧٢ % ٦٩.٨ ٠.٥٠ % ٨٤ ١١بند 

  یتضح الاتى:) ٢من الجدول (

 ة(تــــــوافر معلومــــــات خاصــــــه بكیفیــــــ ٢،  ١اعلــــــى متوســــــط وزنــــــى تحقــــــق فــــــى البنــــــود  -

  ةجدوى للمشروع) فى الفئه المصدر  ةعداد دراسإ–عداد المشروع إ

ـــــوا(الأجـــــراءات    ٣تحقـــــق فـــــى البنـــــد  يقـــــل متوســـــط وزنـــــأ - ) فـــــى ةلتـــــراخیص الحكومی

  . ةالمصدر  ةالفئ
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  ةمعوقات المشروعات الصغیر بأهم مشاكل و  ةقائم )٣جدول(
 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م

المتوسط 

الوزنى 
% 

الأنحراف 
 المعیاري

نسبه 
 الاتفاق %

المتوسط 

الوزنى 
% 

الأنحراف 
المعیاري     

نسبه 
 الاتفاق %

المتوسط 
 الوزنى %

الأنحراف 
یاري     المع

نسبه الاتفاق 
% 

 ٠.٠٠ ٪٥٠ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٤٥ ١بند 
١٠٠  

% 
٩٨.٤ ١.٢٧ % ٥٨ % 

 % ٩٠.٣ ٠.٣١ % ٥٠ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٤٤ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٤٥ ٢بند 

 % ٦٤.٥ ٠.٦٠ % ٤٧ %١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٤٥ ٣بند 

 % ٩٠.٣ ٠.٣٠ % ٥٥ % .١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٤٥ ٤بند 

 % ٨٨.٧ ٠.٤٩ % ٨ % ٧٥.٠ ٠.٧٢ % ١٩ % ٤٧.٦ ٠.٧٤ % ٤٨ ٥بند 

 % ٨٨.٧ ٠.٣٨ % ٩٤ % ٦٢.٥ ٠.٧٣  % ٧٥ %١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ ٦بند 

 % ٥٩.٧ ٠.٦٧ % ٧٥ % ٢٥.٠ ٠.٦٢ % ٤٤ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٥٥ ٧بند 

 % ٥٩.٧ ٠.٤٩ % ٨٠ % ٧٥.٠ ٠.٥٢ % ٥٠ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٥٥ ٨بند 

 % ٧٩.٠ ٠.٨٢ % ٢١ % ٧٥.٠ ٠.٧٢ % ١٩ % ٥٢.٤ ٠.٥١ % ٢٦ ٩بند 

 % ٩٦.٨ ٠.٢٨ % ٩٨ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ٨٨ % ٥٢.٤ ٠.٦٨ % ٧١ ١٠بند 

 % ٩٠.٣ ٠.٣١ % ٥٣ % ٩٣.٨ ٠.٢٥ % ٥٣ ٪١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ ١١بند 

 % ٧٤.٢ ٠.٤٨ % ٤٣ % ٨١.٣ ٠.٤٤ %  ٤٧ % ١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ ١٢بند 

 % ٦٩.٤ ٠.٥٢ % ٤٠ % ٥٠.٠ ٠.٦٨ % ٣٨ % ٦١.٩ ٠.٥٠ % ٣١ ١٣بند 

 % ٨٠.٦ ٠.٧٠ % ١٦ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ١٣ % ٢٨.٦ ٠.٤٦ % ١٤ ١٤بند 

 % ٦٢.٩ ٠.٥١ % ٦٧ % ٩٣.٨ ٠.٢٥ % ٥٣ ٪١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ ١٥بند 

 % ٧٧.٤ ٠.٤٢ % ٨٩ % ٦٢.٥ ٠.٥٠ % ٨١ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٦٠ ١٦بند 

 % ٩٥.٢ ٠.٤٣ % ٩٥ % ٧٥.٠ ٠.٤٥  % ٨٨ % ١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ ١٧بند 

 % ٩٥.٢ ٠.٤٣ % ٩٥ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ٨٨ % ٧٦.٢ ٠.٤٨ % ٤٣ ١٨بند 

 % ٩٥.٢ ٠.٤٣ % ٩٥ % ٨١.٣ ٠.٧٠ % ٨٤ % ٥٢.٤ ٠.٥١ ٪٤ ٧ ١٩بند 

 % ٦١.٣ ٠.٧٤ % ٧٤ % ٦٢.٥ ٠.٥٠ % ٦٩ ٪١٠٠ ٠.٠٠ % ٥٠ ٢٠بند 

  یتضح الاتى: )٣(من الجدول 

 ةغیـــــــر الرشـــــــید ة(المنافســـــــ ١٧،١٨،  ١٠تحقـــــــق فـــــــى البنـــــــود  ياعلـــــــى متوســـــــط وزنـــــــ-

ســــــــواق أیجــــــــاد إ ةصــــــــعوب-التصــــــــدیر ةعملیــــــــ يصــــــــعوبات فــــــــ-ةبــــــــین المشــــــــروعات المماثلــــــــ

  ة)  فى الفئه المصدر ةخارجی

ـــــد أ- ـــــق فـــــى البن ـــــین والتكامـــــل وا(قصـــــور التنســـــیق  ١٤قـــــل متوســـــط وزنـــــى تحق ـــــرابط ب لت

  ةلمخرجات) فى الفئه المصدر واطار علاقات المدخلات إفى  ةالمشروعات الصغیر 

    ةالمصری ةللمنتجات النسجی ةیالعال ةالتكلف )٤جدول(

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م

المتوسط 

الوزنى 
% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 
% 

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 
% 

المتوسط 

الوزنى 
% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

 ٪٥٩.٧ ١.٩٤ ٪٥٠.٨ ٪٣٧.٥ ٢.٠٠ ٪٦٧.٦ ٪٦١.٩ ١.٨١ ٪٧٥ ١بند 

 ٪٤٠.٣ ٠.٩٧ ٪٥٦.٤ ٪٦٢.٥ ٠.٦٢ ٪٤٢.٤ ٪٤٢.٩ ٠.٩٢ ٪٦١ ٢بند 

 ٪٤٠.٣ ١.٢٥ ٪٧٤ ٪٥٠.٠ ١.٣١ ٪٨٢ ٪٥٢.٤ ١.٤٩ ٪٤٣ ٣بند 

 ٪٢٩.٠ ١.٤٣ ٪٥٨ ٪٢٥.٠ ١.٤٤ ٪٥٥.٢ ٪٤٢.٩ ١.١٢ ٪٥٠ ٤بند 

 ٪٤٣.٥ ١.١٣ ٪٦٥.٦ ٪٦٢.٥ ٠.٨٦ ٪٦٥.٢ ٪٧١.٤ ٠.٩٣ ٪٧١ ٥بند 



  

 ٤٤٣ 

  ١ج ٢٠١٨ یولیو عشر الخامس العدد المجلة العلمیة لكلیة التربیة النوعیة

  یتضح الاتى:) ٤من الجدول (

  ةالمصدر  ة) فى الفئ ة(الأرتفاع فى اسعار الطاق٣اعلى متوسط وزنى تحقق فى البند 

  ةصدر الم ة) فى الفئ ةائب والرسوم الجمركیالضر (   ٢اقل متوسط وزنى تحقق فى البند -

  یتضح الاتى:) ٥من الجدول (

الحصـــــول -فـــــى الســـــوق الخـــــارجى ة(وجـــــود فـــــرص تســـــویقی١،٤علـــــى متوســـــط وزنـــــى تحقـــــق فـــــى البنـــــد أ

  ة) فى الفئه المصدر ةعلى العملات الصعب

  ةالمصدر  ة) فى الفئةالدول ة(الألتزام بسیاس  ٦قل متوسط وزنى تحقق فى البند أ-

  

  

  

  

  

  

  

  

  

) مبررات توجه ٥جدول رقم (

       رالشركه التصدی

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م
المتوسط 

 الوزنى %

 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

ط المتوس

 الوزنى %

الأنحرا

ف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

 ٠.٠٠ ٪١٠٠ ٪٧١.٤ ٠.٤٦ ٪٨٦ ١بند 
١٠٠.٠

% 
٦٧.٧ ٠.٥١ ٪٦٣٪ 

 ٪٨٥.٥ ٠.٣٦ ٪٩٣ ٪٨٧.٥ ٠.٦٨ ٪٨٨ ٪٦١.٩ ٠.٥٠ ٪٦٩ ٢بند 

 ٪٧٩.٠ ٠.٤١ ٪٩٠ ٪٨٧.٥ ٠.٣٤ ٪٩٤ ٪٧١.٤ ٠.٤٦ ٪٨٦ ٣بند 

 ٠.٠٠ ٪١٠٠ ٪٨١.٠ ٠.٤٠ ٪٩٠ ٤بند 
١٠٠.٠

% 
٨٢.٣ ٠.٣٩ ٪٩١٪ 

 ٪٥٠.٠ ٠.٧٠ ٪٥٦ ٪٧٥.٠ ٠.٧٢ ٪٨١ ٪٧١.٤ ٠.٤٦ ٪٨٦ ٥بند 

 ٪٦٩.٤ ٠.٤٦ ٪٦٥ ٪٧٥.٠ ٠.٤٥ ٪٨٨ ٪٧٦.٢ ٠.٤٤ ٪٦٢ ٦بند 

 ٪٨٢.٣ ٠.٣٩ ٪٥٩ ٪٥٠.٠ ٠.٥٢ ٪٧٧ ٪٧٦.٢ ٠.٤٤ ٪٨٨ ٧بند 



  

 ٤٤٤ 

  ١ج ٢٠١٨ یولیو عشر الخامس العدد المجلة العلمیة لكلیة التربیة النوعیة

  المختلفه للتصدیر ةتعتمد الشركه علي اسس المنافس )٦جدول(

  یتضح الاتى: ) ٦من الجدول(

-يفــــــى الســــــوق الخــــــارج ة(وجــــــود فــــــرص تســــــویقی١،٣،٤تحقــــــق فــــــى البنــــــد  يعلــــــى متوســــــط وزنــــــأ-

  ة) فى الفئه المصدر ةالدول ة(الألتزام بسیاس ٦تحقق فى البند  اقل متوسط وزنى-ةالتصدیر اكثر ربحی

  لتصدیر المنتجات  ةتعتمد الشركه علي اسس المنافس ) ٧(جدول

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م
المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

 المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

المعیاري     

به الاتفاق نس

% 

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

 % ٩٥.٢ ٠.٢٢ % ٩٨ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٦١.٩ ٠.٥٠ % ٨١ ١بند 

 % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٢بند 

 % ٦٩.٤ ٠.٤٦ % ٨٥ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ٨٨ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٦٠ ٣بند 

 % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٤بند 

 % ٨٣.٩ ٠.٣٨ % ٥٦ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٥٦ % ٩٠.٥ ٠.٣٠ % ٥٥ ٥بند 

 % ٨٠.٦ ٠.٤٠ % ٩٠ % ٦٢.٥ ٠.٥٠ % ٨١ % ٦١.٩ ٠.٥٠ % ٨١ ٦بند 

 % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٧بند 

 % ٩٥.٢ ٠.٢٢ % ٩٨ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ٨٨ % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ٨بند 

 % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٩بند 

  

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م
المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

 المعیاري     

نسبه الاتفاق 

% 

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

 المعیاري     

نسبه الاتفاق 

% 

 % ٦٩.٤ ٠.٤٦ % ٦٥ % ١٠٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ١بند 

 % ٨٨.٧ ٠.٣٢ % ٩٤ % ٨٧.٥ ٠.٦٨ % ٨٨ % ٤٧.٦ ٠.٥١ % ٧٤ ٢بند 

 % ٨٠.٦ ٠.٤٠ % ٩٠ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ٣بند 

 % ٨٣.٩ ٠.٣٧ % ٩٢ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٤بند 

 % ٤٨.٤ ٠.٧١ % ٥٦ % ٧٥.٠ ٠.٧٢ % ٨١ % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ٥بند 

 % ٦٧.٧ ٠.٤٧ % ٦٦ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ٨٨ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٦٠ ٦بند 

 % ٨٠.٦ ٠.٤٠ % ٦٠ % ٥٠.٠ ٠.٥٢ % ٧٥ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٧بند 



  

 ٤٤٥ 

  ١ج ٢٠١٨ یولیو عشر الخامس العدد المجلة العلمیة لكلیة التربیة النوعیة

  ةالخارجی في التصدیر للاسواق ةالصعوبات التي واجهت الشرك)٨جدول (

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 %الاتفاق 

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه الاتفاق 

% 

 % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٧٥.٠ ٠.٧٢ % ٨١ % ٥٢.٤ ٠.٨٩ % ٦٢ ١بند 

 % ٦٦.١ ٠.٥٧ % ٥٧ % ٥٦.٣ ٠.٦٨ % ٤٧ % ٥٢.٤ ٠.٥١ % ٢٤ ٢بند 

 % ٨٨.٧ ٠.٤٩ % ٩٢ % ٣٧.٥ ٠.٨٩ % ٥٠ % ٥٢.٤ ٠.٥١ % ٢٤ ٣بند 

 % ٦٩.٤ ٠.٥٨ % ٨٢ % ٧٥.٠ ٠.٧٢ % ٨١ % ٥٢.٤ ٠.٧٠ % ٤٥ ٤بند 

 % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ٥بند 
١٠٠ 

% 
٩٥.٢ ٠.٤٣ % ٩٥ % ١٠٠ ٠.٠٠ % 

 % ٤٨.٤ ٠.٥٩ % ٧١ % ٣٧.٥ ٠.٨٩ % ٥٠ % ٦١.٩ ٠.٦٨ % ٧٦ ٦بند 

 % ٨٧.١ ٠.٣٤ % ٥٦ % ٧٥.٠ ٠.٥٢ % ٥٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٦٠ ٧بند 

 % ٧٤.٢ ٠.٤٤ % ٨٧ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٥٢.٤ ٠.٥١ % ٧٤ ٨بند 

 % ٥٢.٤ ٠.٦٨ % ٧١ ٩بند 
١٠٠ 

% 
٠.٠٠ 

١٠٠.٠ 

% 
٩٣.٥ ٠.٢٢ % ٩٨ % 

 % ٧١.٤ ٠.٤٦ % ٨٦ ١٠بند 
١٠٠ 

% 
٠.٠٠ 

١٠٠.٠ 

% 
٩٨.٤ ٠.٠٠ % ١٠٠ % 

   :یتضح الأتى) ٧( من الجدول

-التـــــــرویج-الأســـــــعار-المنـــــــتج ة(جـــــــود٢،٤،٧،٩تحقـــــــق فـــــــى البنـــــــد  يعلـــــــى متوســـــــط وزنـــــــأ -

    (الأئتمان)  ٥اقل متوسط وزنى تحقق فى البند -ةالألتزام بمواعید التسلیم) فى الفئه المصدر 

) فــــــى  ةنخفــــــاض اســــــعار المنتجــــــات المنافســــــإ (٥علــــــى متوســــــط وزنــــــى تحقــــــق فــــــى البنــــــد أ-

  ةالمصدر  ةالفئ

،قصـــــــور او ةالأمكانیــــــات المالی ة(عـــــــدم كفایــــــ ٢،٣تحقـــــــق فــــــى البنــــــد  يقــــــل متوســــــط وزنــــــأ-

  ةالمصدر  ة) فى الفئةالبشری ةضعف الكفاءات التصدیری

  

  

  

  



  

 ٤٤٦ 
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  من الملابس  ضعف القدرة التنافسیة للمنتج المصري)  ٩جدول (

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م
المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

 المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

 الوزنى %

الأنحراف 

 المعیاري     

نسبه الاتفاق 

% 

 % ٦٤.٥ ٠.٤٨ % ١٨ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ١٣ % ٣٨.١ ٠.٧٩ % ٤٣ ١بند 

 ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٧١.٤ ٠.٤٦  % ٨٦ ٢بند 
١٠٠.٠ 

% 
٩٥.٢ ٠.٢٢ % ٩٨ % 

 ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٧١.٤ ٠.٥٤ % ٥٥ ٣بند 
١٠٠.٠ 

% 

١٠٠ 

% 
١٠٠.٠ ٠.٠٠ % 

 % ٥٨.١ ٠.٩٩ % ٥٨ % ٨٧.٥ ٠.٦٨ % ١٣ % ٦١.٩ ٠.٦٨ % ٢٤ ٤بند 

 % ٥٣.٢ ٠.٩٨ % ٥٦ % ٨٧.٥ ٠.٦٨  % ١٣ % ٦١.٩ ٠.٥٠ % ١٩ ٥بند 

 ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ ٦بند 
١٠٠.٠ 

% 
٨٥.٥ ٠.٦٢ % ٨٨ % 

 % ٥٨.١ ٠.٩٨ % ٥٩ % ٦٢.٥ ٠.٨٩ % ٣١ % ٦١.٩ ٠.٦٨ % ٢٤ ٧بند 

  ) یتضح الأتى:٩من الجدول (

عـــــدم وجـــــود -(ضـــــعف الأجهـــــزه التســــویقیه٣، ٢تحقـــــق فـــــى البنــــد يعلــــى متوســـــط وزنــــأ-

  ةالمصدر  ةلأعلان) فى الفئواجهزه الترویج أاو ضعف 

ـــــأ- ـــــل متوســـــط وزن ـــــى البنـــــد  يق ـــــق ف ـــــد   ١،٤،٥تحق عـــــدم -(عـــــدم وجـــــود المصـــــمم الجی

  ةالمصدر  ةلصباغه) فى الفئواعدم الأهتمام بالتجهیز -الأهتمام بتجدید الألات

  للصادرات من الملابس  ةالترویجی ةاشكال الانشط )١٠جدول (

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

 الاتفاق %

بند 

١ 
٦٦.١ ٠.٤٨ % ١٧ % ٦٢.٥ ٠.٦٢ % ٤٤ % ٩٥.٢ ٠.٢٢ % ٤٨ % 

بند 

٢ 
٩٨.٤ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ % 

بند 

٣ 
١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ % 

بند 

٤ 
٨٨.٧ ٠.٣٤ % ٤٩ % ٥٠.٠ ٠.٦٨ % ٦٣ % ٨٥.٧ ٠.٣٨ % ٥٢ % 

بند 

٥ 
١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ١٠٠.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٩٠ % 

  



  

 ٤٤٧ 
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  ) یتضح الأتى:١٠من الجدول (

-ة(الأشـــــــتراك فـــــــى المعـــــــارض الدولیـــــــ٢،٥تحقـــــــق فـــــــى البنـــــــد  يعلـــــــى متوســـــــط وزنـــــــأ-

  ةالمصدر  ةلعملاء) فى الفئواالأتصال المباشر بالوكلاء 

  ةالمصدر  ة(الأعلان) فى الفئ ١د تحقق فى البن يقل متوسط وزنأ-

  ةسواق الخارجیلأعلان عن منتجاتها في الإاسباب عدم قیام الشركه با) ١١جدول (

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر  

 م

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

 % ٨٥.٥ ٠.٣٦ % ٩٣ % ٦٢.٥ ٠.٧٣ % ٧٥ % ٨١.٠ ٠.٤٠ % ٦٠ ١بند 

 % ٧٥.٨ ٠.٤٣ % ٨٨ % ٧٥.٠ ٠.٤٥ % ٨٨ % ٧٦.٢ ٠.٤٤ % ٦٢ ٢بند 

 % ٦٦.١ ٠.٦٧ % ٧٨ % ٦٢.٥ ٠.٧٣ % ٧٥ % ٦٦.٧ ٠.٤٨ % ٦٧ ٣بند 

 % ٥٣.٢ ٠.٥٠ % ٧٣ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٧٦.٢ ٠.٤٤ % ٣٨ ٤بند 

 % ٦٦.١ ٠.٤٨ % ٨٣ % ٨٧.٥ ٠.٣٤ % ٩٤ % ٦١.٩ ٠.٥٠ % ٨١ ٥بند 

  ) یتضح الأتى:١١من جدول (

  ةالمصدر  ة(عدم توافر التمویل اللازم) فى الفئ ٥تحقق فى البند  يعلى متوسط وزنأ-

 ة) فـــــــى الفئـــــــاســـــــتخدام وســـــــائل اخـــــــرى للتـــــــرویج(٤تحقـــــــق فـــــــى البنـــــــد  يقـــــــل متوســـــــط وزنـــــــأ-

  . ةالمصدر 

  ل دراسات قبل اتخاذ قرارت خاصه بالتصدیرعم  )١٢( لجدو 

 Cصغیر لا یصدر  Bصغیر یصدر  Aمتوسط یصدر 

 م

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

المتوسط 

الوزنى 

% 

الأنحراف 

المعیاري     

نسبه 

الاتفاق 

% 

       % ٢٥.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٧٦.٢ ٠.٣٧ % ٩٢ ١بند 

       % ٢٥.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٧٦.٢ ٠.٣٧ % ٩٢ ٢بند 

       % ٢٥.٠ ٠.٠٠ % ١٠٠ % ٨٥.٧ ٠.٢٣ % ٩٧ ٣بند 

       % ١٢.٥ ٠.٥٨ % ٧٥ % ٧٦.٢ ٠.٣٧ % ٩٢ ٤بند 

  



  

 ٤٤٨ 

  ١ج ٢٠١٨ یولیو عشر الخامس العدد المجلة العلمیة لكلیة التربیة النوعیة

  ) یتضح الأتى:١٢(من جدول

ــــــأ ــــــى متوســــــط وزن ــــــد  يعل ــــــى البن ــــــق ف ــــــ ة(دراســــــات خاصــــــ ١،٢،٣تحق  ةكالشــــــر  ةبامكانی

-علـــــى التصـــــدیر فـــــى مصـــــر ةبالعوامـــــل المـــــؤثر  ةدراســـــات خاصـــــ-نشـــــاط التصـــــدیر ةلممارســـــ

  ةالمصدر  ة) فى الفئةالأسواق الخارجی ةدراس

بالمنافســـــین فـــــى الأســـــواق  ة(دراســـــات خاصـــــ ٤تحقـــــق فـــــى البنـــــد  يقـــــل متوســـــط وزنـــــأ-

  ةالمصدر  ة) فى الفئةالخارجی

  سباب تغییر المصانع لأحدث تكنولوجیاأ  - ١-٣

  
سباب كانت للتطویر ورفع لأهم اأن إو یوضح  حدث تكنولوجیالأسباب التغییر أیعرض  )١قم  (شكل ر 

  على الأبتكار. ةالقدر  ةو لتنمی ةالجود يمستو 

  ةالشامل ةالشركات التى تطبق معاییر الجود ةنسب -٢-٣

  
  ةالشامل ةالشركات التى تطبق معاییر الجود ة) یعرض  نسب٢شكل رقم (

ن وا ةالشامل ةكثر تطبیقالمعاییر الجودلأولى هى الأن المجموعه اإ یتضح من الشكلو 

(متوسط  ةوبین حجم الشرك ةالشامل ةلمعاییر الجود ةهناك تناسب طردى بین تطبیق الشرك
همیه تطبیق معاییر أصغیر لا یصدر )بالترتیب مما یدل على -صغیر یصدر –یصدر 

  كانت بدون شهادات ایزو. لمساعدتهم على التصدیر وحتى ان ةالشامل ةالجود

  



  

 ٤٤٩ 
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  لمنتجات المصنع: ةتطبیق مواصفات قیاسی- ٣-٣

  
   لمنتجات المصانع ة) یعرض وجود مواصفات قیاسی٣شكل رقم (

لمنتجات  ةكثر تطبیق للمواصفات القیاسیلأهى ا ةمن الشكل یتضح ان المجموعه الثانی

  للحفاظ على طلبیات التصدیر. لیهم من العملاءإ ةلتزامهم بالمواصفات المرسللأوذلك  المصنع

  :ةفى الأسواق الدولی ةالتنافسی ةوسائل دعم القدر  - ٤-٣

  
   ةفى الأسواق الدولی ةالتنافسی ة) وسائل دعم القدر ٤شكل رقم (

 ةهم وسائل دعم القدر أ ةلتكنولوجیا المتقدموا ةالمدرب ةن العمالإ من الشكل یتضح

          للمنتج المطلوب ةالمطلوب ةلى الجودإل ذلك للوصو و  ةفى الأسواق الدولی ةالتنافسی

  لأسواق التصدیر.

  

  

  

  



  

 ٤٥٠ 

  ١ج ٢٠١٨ یولیو عشر الخامس العدد المجلة العلمیة لكلیة التربیة النوعیة

  ةالتنافسی ةتطبیق وسائل دعم القدر  ةكیفی  - ٥- ٣

  
  ةالتنافسی ةتطبیق وسائل دعم القدر  ة) كیفی٥الشكل رقم (

مع  ةهم هذه الوسائل هى الأستغلال الأمثل للطاقات التصنیعیأن أمن الشكل یتضح 

فى التصنیع فى  ةستخدام التقنیات الحدیثإیلیها  د فى المواد الخام لأقل درجهالفاق ةتقلیل كمی

  فئات المصانع تحت الدراسه.

  ةالتافسی ةدور المصنع للتغلب على مشكلات التصدیر ووسائل دعم القدر  -٦-٣

  
  ةافسینالت ة) دور المصنع للتغلب على مشكلات التصدیر ووسائل دعم القدر ٦شكل رقم (

لتأكید وایلیه الأنتقاء الجید لمدخلات الأنتاج المنتج  ةن جودإیتضح من الشكل 

من و هم عوامل التغلب على مشكلات التصدیرأمن  لمكوناتواالخامات  ةالمستمرعلى جود

  .ةفى فئات المصانع تحت الدراس ةالتنافسی ةدعم القدر  هم وسائلأ

  

  

  

  



  

 ٤٥١ 
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  ةلفتح اسواق جدید ةالخطط المستخدم  -٧-٣

  
  ةسواق جدیدألفتح  ة) الخطط المستخدم٧شكل رقم (

 ةهم الخطط المستخدمأمن  ةقامه المعارض الخارجیإن التوسع فى إمن الشكل یتضح 
     لتسویق المنتجات فى فئات المصانع  ةیلیها إنشاء المكاتب التجاری ةسواق جدیدألفتح 

  .ةتحت الدراس

  صدیرالت ةالجهات التى تتعامل معها المصانع لدعم عملی -٨-٣

  
  ) الجهات التى تتعامل معها المصانع لدعم عملیه التصدیر٨شكل رقم(

هى اكثر الجهات التى تتعامل معها المصانع لدعم  ةمن الشكل یتضح ان الغرف التجاری
.وذلك لضعف الترویج ةالصادرات فى فئات المصانع تحت الدراس ةتنمی ةیلیها هیئ التصدیر

  للتصدیر . ةللجهات الداعم

  النتائج:ملخص 
 ةو بالتـــالى یـــتم الأنتـــاج بـــدون معرفـــ ةبحـــاث عـــن الأســـواق الخارجیـــأ وأعـــدم وجـــود بیانـــات  .١

 .ةالتصدیری ةلمتطلبات العملی

المبیعــات لأنهــا تمثــل  ةو ضــریب ةلماكینــات مــن الرســوم الجمركیــواضــروره إعفــاء المعــدات  .٢

 . ةعبئاً كبیراً على التكلف
 اه .لمیواالنظر الى تخفیض أسعار الكهرباء  .٣
 .ةتح منافذ لتوزیع الملابس بالأسواق الخارجیفلعمل على وا ةالأشتراك فى المعارض الدولی .٤

 ةلأداره الجــــود ة.تصــــمیم بــــرامج فاعلــــةلأشــــتراطات البیئیوا ةضـــروره الألتــــزام بمعــــاییر الجــــود .٥
 .ةتنافسی ةو تكسبها میز  ةالمنتجات المصدر  ةتهیئ تحسناً مستمراً فى مستوى جود ةالشامل

للمنتجــــات  ةالترویجیـــ ةلــــى قصـــور و ضـــعف العملیــــإدى أممـــا  ةالأجهـــزه التســــویقیضـــعف  .٦
  .ةالمصری ةالنسجی



  

 ٤٥٢ 
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  المراجع:

مكانیـــه إ و تكنولوجیـــا القـــص  يفـــ ةالمســـتحدث ةلتطبیقیـــوا ةونى محمـــدى بســـیونى ، "التقنیـــات العلمیـــیریهـــام بســـ -١

الإقتصـاد  ةكلیـ ةدكتـوراالملابـس "، رسـاله  ةفـى صـناع ةالمشروعات الصـغیر  ةالأستفاده منها فى تنمی

 م . ٢٠١٣،  ةالمنوفی ةالمنزلى ، جامع

 ة"،رســال ةشــیماء مصــطفى مبــارك إبــراهیم، "دلیــل إرشــادى لتصــدیر الملابــس الجــاهزه للمشــروعات الصــغیر  -٢

 م . ٢٠١٤حلوان،  ة، جامعيالأقتصاد المنزل ةماجستیر كلی

 ةمشــكل ةفــى معالجــ ةلمتوســطوا ةلصــغیر حمــد عبــد الفتــاح ،"دور الصــناعات اأ –عبــد العزیــز جمیــل مخیمــر  -٣

 م . ٢٠٠٠،  ةالإداری ةللتنمی ةالعربی ة، المنظم ةبین الشباب فى الدول العربی ةالبطال

(الأطفـــال) فـــى  ةالملابـــس الجـــاهز  ةلمعوقـــات صـــناع ةتطبیقیـــ ةتحلیلیـــ ةهـــدى خضـــیري عبـــد الـــرحیم ،"دراســـ -٤

 ة،كلیــــ ةماجســــتیر غیــــر منشــــور  ة"، رســــال ةلمتوســــطوا ةقنــــا للنهــــوض بالصــــناعات الصــــغیر  ةمحافظــــ

 م . ٢٠٠٦،  ةالمنوفی ةالأقتصاد المنزلى، جامع

لتطبیقـه  ةالملابـس الجـاهز  ةنتـاج فـى صـناعإفضـل نظـام ألـى إالتوصـل  ةمكانیـإبراهیم محمد السـید حمیـد ،"إ -٥

 .م ٢٠٠٨، ةالمنوفی ة، جامعيمنزلالأقتصاد ال ةماجستیر ، كلی ةفى المشروعات الصغیره "، رسال

العمـل الحـر ، برنـامج تعمیـق فكـر العمـل الحـر لشـباب  ةفـى ثقافـ ةسـس عامـأُ و طلبـه محمـد ،" مفـاهیم  حامد -٦

 م . ٢٠٠٠الزقازیق، فرع بنها ، ة،جامع ةالتجار  ةالخریجین بالجامعات ، كلی

و  ةمعدل صادرات مصر من الملابس الجـاهز  ةفى زیاد ةالألكترونی ةبوسى حمدى فرحات طلبه،"دور التجار  -٧

 م . ٢٠٠٨، ةالمنوفی ةالأقتصاد المنزلى، جامع ةماجستیر، كلی ةاتها"، رسالمستلزم

نــواع الملابــس ألــبعض الصــعوبات التــى تواجــه تصــدیر بعــض   ةهــانى محمــود عبــد الحمیــد الملیجى،"دراســ -٨

،  ةالمنوفیــ ةالأقتصــاد المنزلــى، جامعــ ةماجســتیر، كلیــ ة"، رســال ةمصــر العربیــ ةفــى جمهوریــ ةالجــاهز 

 م .٢٠٠٦

 

 

  
  
  

 


